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V

Vorwort zur 14. Auflage

Auch für die 14. Auflage wurden alle Kapitel durchgesehen, Inhalte ergänzt und aktuali-
siert, Fehler beseitigt und im Kap. 16 (Sonderthemen der Beschaffung) zwei neue The-
mengebiete aufgenommen, die sich mit der Rohstoffproblematik unter besonderer Be-
rücksichtigung der aktuellen Nachhaltigkeits- und Umweltthematik sowie den Aspekten 
des Rechnungswesens und der Finanzierung der Beschaffung befassen.

� Hans Arnolds

� Franz Heege 

� Carsten Röh

� Werner Tussing † 

https://doi.org/10.1007/978-3-658-30474-4_16


VII

Vorwort zur 13. Auflage

Im Jahre 2014 verstarb der Initiator dieses Lehrbuches Prof. Dr. Werner Tussing, der noch 
tatkräftig an der zwölften Auflage mitwirkte. Er hat maßgebend dazu beigetragen, dass die 
„Beschaffung“ als Teildisziplin der Betriebswirtschaftslehre die heutige Bedeutung er-
langt hat. Wir werden in seinem Sinne dieses Forschungsgebiet weiter bearbeiten.

Für die 13. Auflage wurden alle 16 Kapitel durchgesehen und teilweise ergänzt und 
überarbeitet. Die Themengebiete „Lieferantenmanagement“ und „Risikomanagement“ 
wurden in den entsprechenden Kapiteln ergänzend aufgenommen und mit den hierzu be-
reits vorliegenden Konzepten verknüpft.

Mönchengladbach, Deutschland� Hans Arnolds

Mönchengladbach, Deutschland� Franz Heege 

Landshut, Deutschland� Carsten Röh

Mönchengladbach, Deutschland� Werner Tussing † 
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