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Reibungslos funktionierende Lieferketten für Rohstoffe, 
Bauteile und fertige Produkte sind für Unternehmen 
überlebensnotwendig, denn Produktionsengpässe bis 
hin zu Produktionsausfällen und Reputationsverlusten 
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Vorwort 

Willkommen zu diesem Buch über die spannende Welt der Außenwirt-
schaft, das aus drei Teilen besteht: 

 Teil 1: Hier wird es um die allgemeinen und theoretischen Grundlagen
gehen, die für die Außenwirtschaft von Bedeutung sind. Ein Blick auf
die aktuelle Situation in Deutschland rundet den Blick ab.

 Teil 2: Die Weltwirtschaftsordnung – mit der Weltordnung im Allge-
meinen sowie der Weltwirtschaftsordnung, der Weltfinanzordnung
und der Weltumweltordnung im Speziellen – wird hier im Mittelpunkt
stehen.
In einem kurzen Exkurs werden wir dort auch einen Blick auf die mi-
litärische und religiöse Weltordnung werfen.

 Teil 3: Die Regionalisierung inklusive regionaler Wirtschaftsabkom-
men – in der Theorie und anhand von vielfältigen tatsächlichen Ab-
kommen schließt dann dieses Buch ab.

Im Verlauf werden wir uns mit zahlreichen Facetten von internationalen 
Handelsbeziehungen und deren Auswirkungen auf die Wirtschaft befas-
sen und dabei unterschiedliche Sichten einnehmen. 

Es geht dabei in allen drei Teilen nicht nur um einen theoretischen Hin-
tergrund, vielmehr stehen auch die Praxis sowie aktuelle Entwicklungen 
im Vordergrund. 

Denn die Welt und damit auch der Handel über Ländergrenzen hinweg 
befindet sich im Wandel, und das nicht erst seit der Corona-Pandemie. 
Die Gründe dafür sind vielfältig und einige werden Ihnen bekannt vor-
kommen – von der Corona-Pandemie, über die zunehmenden Versuche, 
geopolitische Interessen auch mit Gewalt durchzusetzen, über die Klima-
krise, Migrationsprozesse, schnelle oder aber zu langsame Fortschritte in 
der Digitalisierung im internationalen Vergleich bis hin zu einem zuneh-
menden Mangel an qualifizierten Fachkräften in einigen Staaten wie bei-
spielsweise auch in Deutschland.  

Es gibt weitere Gründe, die nicht für alle Staaten gelten, wie beispiels-
weise ein Deutschland zugeschriebener, stark ausgeprägter Bürokratis-
mus, in Verbindung mit im internationalen Vergleich hohen Arbeitskos-
ten und einer hohen Steuerlast für Privatpersonen und für Unternehmen. 

Aber schon vor der Corona-Pandemie war die lückenlose Versorgung der 
Bevölkerung mit bestimmten Gütern wie beispielsweise Arzneimitteln 
keine Selbstverständlichkeit mehr. 
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6 Vorwort 

Reibungslos funktionierende Lieferketten für Rohstoffe, Bauteile und fer-
tige Produkte sind für Unternehmen überlebensnotwendig, denn Produk-
tionsengpässe bis hin zu Produktionsausfällen und Reputationsverlusten 
kann sich kein Unternehmen erlauben.  

Eine vergleichbar hohe Bedeutung für einen funktionierenden Außen-
handel und damit einen steigenden, mindestens gleichbleibenden Wohl-
stand haben auf der Ebene von Staaten und der Europäischen Union Han-
delsabkommen mit anderen Staaten und Regionen weltweit. 

Diese kurzen Ausführungen zeigen bereits, dass Außenhandel vielfältig 
und vielschichtig ist und sich in einem stetigen Wandel befindet. 

Sie werden die Möglichkeit haben, das Kennengelernte anhand von pra-
xisorientierten Aufgaben anzuwenden – selbstverständlich finden Sie die 
zu den Aufgaben passenden Antworten jeweils am Ende der oben vorge-
stellten drei Teile dieses Buches. 

Die Bedeutung von Außenhandel auch und insbesondere für das export-
orientierte Deutschland fasst das folgende Zitat des ehemaligen Präsiden-
ten und aktuellen Ehrenpräsidenten des Arbeitgeberverbands Gesamt-
metall, Martin Kannegießer, gut zusammen:  

„Wenn mein Unternehmen nur für Deutschland produzieren würde, 
könnten wir den Betrieb jeden Dienstag um elf Uhr schließen.“ 

(Kannegießer, n. d.) 

Die Auswirkungen einer „Schließung um elf Uhr“ wären eine deutlich 
geringere Anzahl von benötigten Arbeitskräften, verbunden mit einer 
steigenden Arbeitslosigkeit, weniger Kaufkraft der deutschen Bevölke-
rung und damit einem nachlassenden inländischer Konsum und Vielem 
mehr. 

Kurz gesagt bedeutet Außenhandel ein erhebliches Maß an zusätzlichem 
Wohlstand insbesondere für Deutschland. Andersherum ausgedrückt 
geht ein nachlassender Außenhandel einher mit einem deutlichen Wohl-
standsverlust. 

Wir wünschen Ihnen viel Spaß bei der Lektüre dieses Buchs. 

Ihre  
Gerhard Puhlmann und Irene Rath 

Hinweis 
Die Inhalte dieses Buchs basieren auf von den Autoren unter gleichem Titel 
erstellten Studienheften der Europäischen Fernhochschule Hamburg GmbH, 
University of Applied Sciences. 
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