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So nutzen Sie dieses Buch

Die folgenden Elemente erleichtern Ihnen die Orientierung
im Buch:

Beispiele
hier finden Sie zahlreiche Beispiele, die der Vertiefung und
Verbesserung des Verstandnisses dienen.

Checklisten
... zwecks Berlicksichtigung wichtiger Aspekte v

... in der Praxis

Merke

m als hilfreiche Zusammenfassung der Ausfihrungen

Praxistipp

dient der Erleichterung in der Vergabepraxis

der Vollstandigkeit halber bereits vorweg angedeutet
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Vorwort

Dieser Praxiskurs Vergaberecht ist flr einen umfassenden
Einsatz konzipiert. So dient er zum einen dazu, sich einen
ersten Uberblick Uber die vergaberechtlichen Grundlagen
zu verschaffen — wahlweise durch das Lesen einzelner Ab-
schnitte oder der gesamten Lektlre. Zum anderen soll dieses
Buch als Ubersichtliches, kompaktes Nachschlagwerk in der
Praxis und auch fur die Vorbereitung von Prifungen dienen.

RegelmaBig in einem Vergabeverfahren auftretende Fra-
gen werden beantwortet, ohne dabei von spezifischen Mei-
nungsstreitigkeiten oder Details abgelenkt zu werden. Um
dieses Ziel zu erreichen, wird daher auf die Nennung von
Fundstellen und die Darstellung verschiedener Meinungen in
Literatur und Rechtsprechung weitgehend verzichtet.

Da in den vielen verschiedenen vergaberechtlichen Vorschrif-
ten zahlreiche Aspekte detailliert ausdriicklich geregelt wer-
den, wird zwecks eines besseren Verstandnisses der Materie
empfohlen, die relevanten rechtlichen Vorschriften parallel zu
lesen und nachzuvollziehen.

Beginnend mit der Einordnung des Vergaberechts im Ge-
samtsystem des Rechts werden anhand zahlreicher Beispiele
und hilfreicher Praxistipps die wesentlichen vergaberecht-
lich relevanten Vorschriften, die geltenden Vergabegrund-
satze und die einzelnen Schritte eines Vergabeverfahrens
dargestellt. Begriffe, wie z.B. Schwellenwert, Auftragswert,
Verfahrensart etc. werden dabei erklart. Ausfihrungen und
Erlauterungen zu den einzuhaltenden Fristen, der notwendi-
gen Dokumentation, der Leistungsbeschreibung, der Prifung



und Wertung der Angebote erleichtern die Durchfiihrung
von Vergaben als Auftraggeber und stellen zudem einen
Leitfaden fur Bieter dar. Abgerundet wird der Praxiskurs mit
einem Uberblick Gber die Besonderheiten des Rechtsschutzes
im Vergaberecht.

In Form kurzer Exkurse wird auBerdem auf die Vergabe von
Bauleistungen und Architekten- und Ingenieursleistungen
sowie auf die Besonderheiten der Vergaben im Sektoren-
bereich eingegangen.

Den Leserinnen und Lesern wiinsche ich eine angenehme,
erkenntnisreiche und hilfreiche Lekttre.

Prof. Dr. iur. Maike Langenhan-Komus



